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INTERVIEW

Dr. Werner Wittmann tber Wittmann Battenfeld:
,Konsequente Innovationspolitik und schlagkréaftiges

Vertriebsnetzwerk*

Herr Dr. Wittmann, Uber ein Jahr ist es nun her, dass die Wittmann Gruppe den
SpritzgieBmaschinen-Hersteller Battenfeld ibernommen hat. Wo steht die
Gruppe heute?

Dr. Werner Wittmann: ,Nach tber einem Jahr kbnnen wir eine sehr positive Bilanz
ziehen. Wir haben im Vorjahr sofort mit einer Neuausrichtung des Businessplans
begonnen. Unser Ziel, die Wittmann Battenfeld GmbH in eine erfolgreiche Zukunft zu
fuhren, haben wir ein gro3es Stlick vorangebracht.

Heute ist sind wir gemeinsam als Gruppe optimal aufgestellt. Die Teams an den
verschiedenen Standorten arbeiten gut zusammen. In den Bereichen Vertrieb,
Beschaffung und Produktion sind gewinnbringende Synergien entstanden. Mit der
Optimierung von Fertigungs- und Montageabléaufen, sowie der Weiterfihrung der
Baugruppen-Harmonisierung konnten wir einen wesentlichen Effizienzfortschritt
erzielen.

Unsere Positionierung als Vollsortimentslieferant mit dem Konzept ,Alles aus einer
Hand“ wird vom Markt sehr gut angenommen und von Spritzgiel3verarbeitern
weltweit begruf3t. Als Familienunternehmen bieten wir eine langfristige stabile
Perspektive, Zuverlassigkeit und Innovationskraft und gestalten die weitere
Entwicklung der Spritzgie3technik entscheidend zum Vorteil der Anwender mit.

Je weniger Lieferanten der Verarbeiter fur die einzelnen Komponenten benotigt,
desto einfacher und storungsfreier ist fur ihn der Betrieb. Als weltweit einziger
Komplettanbieter konnen wir den Verarbeitern deshalb wesentliche Vorteile bieten.”
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Welche Entwicklungen haben Sie im letzten Jahr erfolgreich umgesetzt?

Dr. Werner Wittmann: ,Gleich nach der Ubernahme haben wir die bewahrte
Kniehebel-Baureihe TM um die schnelllaufende Ausfiihrung TM Xpress erweitert.
Diese Serie findet speziell in der Verpackungsbranche fir In Mold Labeling und
dunnwandige Applikationen Einsatz. Die erforderlichen Werkzeuge fir Becher und
Container, zusammen mit Einlege- und Entnahmeautomatisierung, werden von
unseren auf IML-Anwendungen spezialisiertem Werk in Frankreich mit angeboten.

Mit der neuen ,Insider-L6sung’ haben wir eine Moéglichkeit geschaffen, Spritzgiel3teile
auf engstem Raum und damit besonders kostensparend zu produzieren. Weiters
haben wir zur Fakuma 2008 erstmals eine vollintegrierte Roboterldsung auf Basis der
neuen Roboter-Serie W8 prasentiert. Dadurch ermdglichen wir Visualisierung,
Einstellung und Abspeicherung der Roboterdaten auf dem Touchscreen der
Maschinensteuerung Unilog B6.

Ein vollautomatisiertes Fertigungskonzept haben wir mit der neuen Rundtisch-Serie
VM R geschaffen. Diese ist nun mit servoelektrischem Rundtischantrieb und
servoelektrischer Spritzeinheit verfiigbar. Die Servotechnik tragt mafgeblich zur
Energiereduzierung bei und erhéht zudem die Prazision und Schnelligkeit der
Gesamtanlage.

Im Bereich Service und Schulung wurde auf Basis der bewéhrten
Maschinensteuerung Unilog B6, welche unter Windows XP lauft, das Service-
Programm Webservice entwickelt. Dieses ermdglicht die direkte Kommunikation
zwischen der SpritzgieBmaschine des Kunden und unserer Hotline ohne
Zwischenschaltung zusatzlicher Hardware. Unsere Kunden profitieren so durch
rasche Hilfe bei Problemen, sowie direkte Software-Updates und praventive
Wartungsarbeiten.”

Welche aktuellen Entwicklungen befinden sich in der Pipeline? Worauf dirfen
sich die Verarbeiter auf der bevorstehenden Fakuma freuen?

Dr. Werner Wittmann: ,Um unsere Kompetenz als Vollsortimentslieferant zu
unterstreichen, werden sich Wittmann Kunststoffgerate und Wittmann Battenfeld auf
der diesjahrigen Fakuma erstmals auf einem gemeinsamen Messestand
prasentieren.
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Das Messehighlight wird die weltweit erstmalige Vorstellung der kostenoptimierten
vollelektrischen Maschinenbaureihe. Diese wird in den Baugrof3en von 35 bis 300 t
erhaltlich sein und unser bisheriges Programm ersetzen. Die neue energiesparende
Serie punktet mit einer Vielzahl von Vorteilen. So verfugt sie Giber ein kompaktes,
riemenfreies Spritzaggregat, sowie eine saubere und fettfreie Ausfihrung der
SchlielR3einheit. Dadurch ist bereits in der Standardausfiuhrung perfekte
Reinraumtauglichkeit gewahrleistet. Neben der geringen Wartungserfordernis ist dies
besonders in den Einsatzbereichen Medizin, Elektronik und Verpackung ein grol3er
Nutzen.

Im Bereich Mikrospritzgiel3en arbeiten wir derzeit mit Hochdruck an der nachsten
Generation des Microsystems 50. In der Mikrosystemtechnik zahlt Battenfeld
aufgrund seiner langjahrigen Erfahrung, kombiniert mit fihrendem Werkzeug-,
Maschinen- und Fertigungs-Know how, als Technologiefuhrer. Die Basismaschine
baut auf dem erfolgreichen bisherigen Konzept auf und wird in den zwei
Schlie3kraftgroRen 5 und 15 t erhéltlich sein. Neben der zusétzlichen Schliel3kraft,
wird sie durch erweiterte Einspritzgewichte und erhéhte Flexibilitat fur Folgeschritte
und Einlegetechnik punkten. Zur Hannover Messe im April 2010 werden wir das neue
Modell erstmals prasentieren.

Unser mittelfristiger Schwerpunkt liegt auf dem Wiedereinstieg in den
Grolimaschinensektor bis 1.600 t Schliel3kraft. Battenfeld ist immer ein Hersteller von
GroBmaschinen gewesen und es ist daher logisch und konsequent, den Kunden
diese Technologie auch zukinftig wieder anzubieten. Entwickelt wird eine kompakte
2-Plattenschlie3einheit, welche flr den Verkauf ab dem zweiten Quartal 2010 zur
Verfligung steht.”

Unmittelbar nach der Ubernahme haben Sie eine Verschmelzung des
Vertriebsnetzwerkes angekindigt. Wie weit ist dieses Vorhaben mittlerweile
fortgeschritten?

Dr. Werner Wittmann: ,Eines der Primarziele war, das weltweite Vertriebsnetzwerk
schnellstmdéglich zusammenzufihren. Bereits in den ersten Wochen haben wir
dieses Vorhaben in verschiedenen Landermarkten, wie Tschechien, Slowakei,
Bulgarien, Slowenien, Mexiko, Singapur und China umgesetzt.

Mittlerweile ist dieser Prozess weitestgehend abgeschlossen. In Osterreich, Italien,
Schweiz und Brasilien sind aufgrund der Marktstruktur die Vertriebs- und
Serviceaktivitdten weiterhin in eigenen Tochtergesellschaften fur Wittmann oder
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Wittmann Battenfeld tétig, arbeiten jedoch sehr eng zusammen. Weitere
Schlusselmarkte werden tber langjahrige Vertretungen betreut.

Unser Ziel ist klar: Ein schlagkraftiges, flaichendeckendes Netzwerk, mit dem wir
unseren Kunden geblndelte Verantwortung fur Vertrieb und Service zur Verfiigung
stellen.

Den derzeitigen Schwerpunkt unserer Expansionspolitik haben wir auf den CEE-
Raum gelegt: So haben wir im Mai eine Niederlassung in Ruménien eroffnet.
Auch in Ungarn haben wir unsere Aktivitaten weiter ausgebaut und im Marz ein
neues Vertriebsbiro nahe Budapest erdffnet. Wittmann agiert seit vielen Jahren
erfolgreich am ungarischen Markt — bereits seit 1997 fertigen wir in
Mosonmagyarévar Roboter, Angusspicker und diverse Komponenten fir Produkte
der vielfaltigen Peripheriegeratereihen.

Mit den neuen Niederlassungen starken wir unsere Stellung im CEE-Raum und
tragen dem dort stark steigenden Marktpotential Rechnung.”

Wie sehen Ihre Plane fur das neue Vertriebs- und Servicecenter in
Meinerzhagen aus, welches im September ertffnet wird?

Dr. Werner Wittmann: ,Deutschland stellt einen der wichtigsten Markte fir
SpritzgieBmaschinen, Peripheriegerate und Automatisierungssysteme dar. Mit der
Entscheidung zum Neubau wollen wir unsere Kunden vor Ort kiinftig noch intensiver
bei der Erarbeitung und Umsetzung von Fertigungslosungen unterstitzen. Zudem
wird durch diese MalRnahme unser Kundendienst ausgeweitet und gestérkt. In
Meinerzhagen hat Battenfeld langjahrige Tradition - 1954 wurde hier der erste
Produktionsstandort gegrtindet.

In den neuen Raumlichkeiten wird eine Lagerflache mit insgesamt 2.500 m2 mit
moderner Logistik flr Ersatzteilbevorratung und -versand, die Fertigung von
Airmould- und Aquamould Anlagen, sowie einem mit 1.100 m2 grof3ziigig
bemessenen Technikum zur Verfligung stehen. Das Technikum fir Vorfuhrungen,
Abmusterungen und Kundenschulungen wird mit einer Auswahl unseres
SpritzgieBmaschinenprogramms und Peripheriegeraten ausgestattet.

Wittmann Battenfeld in Meinerzhagen ist der zentrale Ansprechpartner auf dem
deutschen Markt hinsichtlich samtlicher Kundenwiinsche, ob es sich um den Verkauf,
allgemeinen Kundenservice oder technische Unterstlitzung handelt. Eine der
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Aufgaben wird die Versorgung mit Ersatzteilen, sowie der technische Support der
ehemals dort gefertigten Grofdmaschinen sein — sowohl lokal als auch international.”

Die Kunststoff-Branche ist von der aktuellen Wirtschaftskrise besonders
betroffen. Welche MalRnahmen haben Sie getroffen?

Dr. Werner Wittmann: ,Wie die gesamte Kunststoffbranche, sind auch wir von der
Wirtschaftskrise betroffen. Trotz bereits frilhzeitig eingeleiteter Ma3hahmen wie
Kurzarbeit und Bildungskarenz wurde eine vor Kurzem erfolgte Anpassung des
Personalstandes leider unumganglich. Mit der Errichtung einer Arbeitsstiftung
versuchen wir, dies fir die betroffenen Mitarbeiter mdglichst sozial vertraglich zu
gestalten.

Im Mittelpunkt unseres Handelns stehen stets unsere Kunden. Wir tun alles, um
unsere Kunden zufrieden zu stellen und Vorteile zu bieten.

Zur Uberbriickung der aktuell auch fiir viele Verarbeiter schwierigen Situation, haben
wir deshalb zwei Pakete geschniirt:

Mit dem ,FIT FOR THE FUTURE - Service Check" prufen wir zum Sonderpreis
Kundenmaschinen auf ihren technischen Zustand, gleichen die Basisparameter ab
und beraten zum Thema Energieoptimierung.

Bei der “FIT FOR THE FUTURE - Machine Upgrade” Aktion tauschen wir
Gebraucht- gegen Neumaschine zum Sondertarif.

Wann die Krise zu Ende geht, lasst sich kaum prognostizieren.

Aber eines ist sicher: Der Aufschwung wird kommen. Und dafir haben wir Wittmann
Battenfeld mit einer konsequenten Innovationspolitik und einem schlagkraftigen
Vertriebs- und Servicenetzwerk hervorragend aufgestellt.”
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Abb. 1: Dr. Werner Wittmann, Wittmann Kunststoffgerate GmbH

Kontakt:

Wittmann Battenfeld GmbH

Wiener Neustadter Stral3e 81

A-2542 Kottingbrunn

Tel: +43 2252 404-1400

Fax: +43 2252 404-1002
susanne.binner@wittmann-battenfeld.com
www.wittmann-battenfeld.com




